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Die Kooperation von MobiMedia und hachmeister + partner zum
neuen kollaborativen Planungstool startete erfolgreich mit den
ersten Implementierungen fir die Mode- und Sportwelt.

Dazu unser Interview mit Christoph Schwarzl, Gesellschafter bei
hachmeister + partner

h+p

hachmeister + partner
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MISSION

Neue Einzelhandelsplanung von MobiMedia und hachmeister + partner

MobiMedia und hachmeister + partner haben fir Engelhorn, Reischmann und ihnliche
Unternehmen eine neue Einzelhandelsplanung entwickelt. Dieses komplett neue Planungs-
Tool ist fitr Multi-Brand Hindler geeignet, die ihre stationdren Flichen und das online Business
anhand von Kennzahlen planen und Daten-basiert steuern wollen.

Das neue Planungstool wurde auf der MobiMedia Plattform Quintet24 realisiert und
kann nahtlos mit der digitalen Order in Quintet24 genutzt werden. So konnen bspw.
Hindler noch gezielter und nachhaltiger ihre Warenplanung und -Steuerung optimieren.
Das Tool ist bereits im Praxis-Einsatz und zeigt: Man spart Zeit und Kosten und
schafft damit auch die Voraussetzungen fiir eine nachhaltige Ergebnisverbesserung.

Seit vielen Jahren begleiten MobiMedia und hachmeister + partner Hindler und Hersteller
durch die vielseitigen Facetten des Planungs- und Orderprozesses. Die Integration der
Handelsdaten tiber die hachmeister + partner Benchmarkschnittstelle erlaubt eine schnelle und
branchenspezifische Anbindung aller relevanten Artikel-, Bestands- und Order-Daten in das
neue Planungs-Tool.

Ein Problem fur Akteure aus der Branche: moderne Lieferketten werden immer komplexer, die
Planung und Steuerung immer herausfordernder. Daftir musste ein Tool her, das die Handler-
und Herstellerbrille aufsetzt, einfach anzuwendenist, sowie verfiigbare Daten effizientnutzt und
verkniipft. Uber die webbasierte Lésung behalten Anwender durch anschauliche Planungsviews

den Uberblick und kénnen Ist- und Planwerte kontinuierlich bewerten und entsprechend handeln.

Die Kooperation von MobiMedia und hachmeister + partner zum neuen kollaborativen
Planungstool startete erfolgreich mit den ersten Implementierungen fir die Mode- und
Sportwelt. Zusammen mit Engelhorn und Reischmann biindelt sich weiteres Wissen
aus Handels- und Praxissicht. Damit bieten MobiMedia und hachmeister + partner ein
einfaches, intuitives Tool fur alle Phasen der Warenplanung und Warensteuerung , pre-
season, in-season und post-season. So konnen Warenbestinde und -verfuigbarkeiten
noch gezielter und nachhaltiger optimiert werden. Und dies mit dem Ziel, Ihr
Unternehmen in einer schnelllebigen Branche zukunftssicher und agiler zu machen.

Wir sprachen mit Christoph Schwarzl, Gesellschafter bei hachmeister + partner




"Ziel war es,
Planungsprozesse
fur den Handel
branchenorientiert
vorzudenken,
flexibel zu halten
und moglichst
bedarfsgerecht
anpassen zu kénnen,
um mit der Dynamik
des Marktes agieren zu
kénnen."
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Welche Erfahrung bringt h+p hier mit ein?

Hachmeister + partner steht in der Branche fiir 70+ Jahre Textil- und Modeexpertise.

Immer am Puls der Zeit und die neuesten Marktanforderungen analysierend, entwickeln wir Strategien
und operative Losungen gemeinsam mit unseren Mandanten und fithren diese erfolgreich ein. Wir setzen
dabei auf die Vorteile, Daten tiber Prozesse mit intelligenten Tools so zu verbinden, dass sich hieraus ein
unmittelbarer Nutzen fiir unsere Mandanten entsteht.

Diese Erfahrungen haben wirin die Entwicklung des Tools einfliessen lassen und zusammen mit MobiMedia
eine neue Branchenlésung fiir die Warenplanung und Warensteuerung geschaffen. Durch die Integration
der Benchmarksvon hachmeister + partner konnen Unternehmensdaten mit relevanten Marktdaten sinnvoll

kombiniert werden, um so die Planungsergebnisse zu optimieren und Ertragsverbesserungen zu erzielen.






DAS PROJEKT

Welche Besonderheiten des Projekts gab es?

Fur die Entwicklung des Tools mussten sich unsere Planungsexperten mit den Entwicklern von MobiMedia
und den engelhorn Einkdufern und Merchandise Planner im Rahmen des Co-Developments sehr eng
abstimmen, um den Anforderungen an eine neue Branchenlésung bestmoglich gerecht zu werden.

Mit unserer agilen Vorgehensweise und den zwei- bis dreiwdchigen Entwicklungssprints haben wir uns
gegenseitig stark gefordert.

Gleichzeitig stand der Anspruch im Vordergrund die erforderliche Datenintegration iiber eine einheitliche
Schnittstelle zu den Hindler-Systemen (Warenwirtschaft, POS) optimal und benutzerfreundlich zu
realisieren. Dasistbekanntermafienimmerdie Crux bei Softwareldsungen, nicht nurbei Planungssystemen.
Zudem mussten wir die Saisonzyklen im Mode- und Sporthandel beriicksichtigen, um die klassischen Plan-
und Order-Zeitpunkte zu ermdoglichen.

All dies fithrte dazu, dass unser Tool in 3-4 Monaten ,ready for Go Live“ sein sollte. Und das ist uns gelungen.
Was sind aus Ihrer Sicht die Benefits dieser neuen Planungslésung?

Clever zu handeln heiflt u.a. sich von untbersichtlichen Excel-Listen und workarounds zu
Iosen und eine einfache, intuitiv bedienbare professionelle Planungslosung zu nutzen, die sich
in der Praxis bewdhrt hat. Durch die Integration der Benchmarks von hachmeister + partner
kénnen die Unternehmensdaten mit relevanten Marktdaten kombiniert werden und so die
Planungsergebnisse optimieren. Damit verfiigt die neue Planung von MobiMedia und hachmeister
+ partner iber einen deutlichen Vorteil, der in der Branche so bisher nicht realisierbar war.

Unseren Handelskunden ist die volle Planungstransparenz und -struktur in unserem neuen Planugstool
sehr wichtig, d.h. die Abbildung von Geschiftsjahr, Saison, Quartal, Monat und das Ganze rollierend,
mit einem kontinuierlichen Abgleich der Plan-, Bestands- und Abverkaufsdaten auf Tagesbasis, fiir die
brancheniiblichen Warengruppen und Sortimente aus unseren Mode-, Sport-, und Lifestylewelten. Und
dies top-down und bottom-up, vollstindig integrierten Abldufen, auf einer Datenbasis mit modernem look

& feel, Vorbelegungen, splash-Funktionen und dies hoch performant als SaaS-Lésung aus der cloud.



Clever zu handeln hei3t u.a.
sich von uniubersichtlichen
Excel-Listen und
workarounds zu I6sen

und eine einfache, intuitiv
bedienbare professionelle
Planungslésung zu nutzen, die
sich in der Praxis bewahrt
hat.

Durch die Integration der
Benchmarks von hachmeister
+ partner kénnen die
Unternehmensdaten mit
relevanten Marktdaten
kombiniert werden und so

die Planungsergebnisse
optimieren.

Damit verfiugt die neue
Planung von MobiMedia und
hachmeister + partner tUber
einen deutlichen Vorteil, der
in der Branche so bisher
nicht realisierbar war.
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Was sind die Vorteile der Zusammenarbeit mit MobiMedia?

Die tiefe Branchenexpertise unserer beiden Hiuser und der Mittelstandsfokus bieten ideale

Synergien, um daraus neue Konzepte und Lsungen fiir die Branche zu entwickeln.

MobiMedia und hachmeister + partner erginzen sich mit ihren Fihigkeiten perfekt, um
Daten iiber Prozesse mit intelligenten Tools zu verkniipfen und daraus einen nachhaltigen
Beitrag fir die Wertschépfung von Industrie und Handel zu erméglichen. Kurz gesagt: wir
sprechen eine gemeinsame Sprache und kennen die Anforderungen des Marktes sehr genau.

Das macht die Zusammenarbeit besonders und effektiv.
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Wo geht die Reise hin?

Wir bei hachmeister +partner sind immer bestrebt
die Branche weiter zu entwickeln und zu innovieren.
Wir sehen uns als Moderator bzw. gatekeeper fiir die
Industrie und den Handel und férdern dariiber die

Zusammenarbeit aller beteiligter Branchenpartner.

In diesem Zusammenhang haben wir den Auftrag
der Branche angenommen und zusammen mit
MobiMedia als Technologiepartner entsprechende
Branchenl6sungen fiir den Mittelstand zu entwickeln,
wie bspw. das neue Planungstool und den Order
Optimizer. Als nichstes werden wir Trends und
Prognosen iiber abonnierbare Services in unsere
Tools einbinden, um damit die Vorausschau auf das

Business von morgen zu ermoglichen.

Und wir haben noch einige weitere Pfeile im Kocher
wie bspw. Kooperatives Planen, Prognostizieren
und Managen von Warenstromen. Grundidee ist die
gemeinsame Nutzung und Zusammenfithrung von
Informationen auf Hersteller- und Handelsseite.
Samtliche Aktivititen von Beschaffung und
Distribution werden in einem gemeinsamen
Businessplan miteinander verwoben. Ausgehend von
Marktprognosen planen beide Seiten, Hersteller und
Hindler, den Absatz nicht mehr separat, sondern
kollaborativ und tauschen in der Planungsphase
Prognosen aus und diskutieren abweichende
Einschitzungen. Produktion und Lagerhaltung
werden der tatsichlichen Nachfrage angepasst und
Warenfluss und Verkaufsférderungsmassnahmen

aufeinander abgestimmt.
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